B2B komunikace v case socialnich siti

Program akce

Hlavni blok

18:00 - 18:10 Uvodni slovo
Vladimir Rejlek

18:10 - 18:30 Trendy B2B komunikace
Martin Kruzik - H1.cz
| Ceské B2B firmy zacinaji chapat, Ze online marketing jim mdZe vyrazné pomoci v rozvoji jejich byznysu. Martin predstavi
TOP trendy pro rok 2017, diky nimz bude B2B komunikace tuzemskych firem jesté relevantnéjsi a presnéji cilena.

18:35 - 18:55 TiSténé vs. linkedinové vizitky - B2B marketing v KPMG
Stépén Kacena - KPMG Ceské republika
Za posledni dva roky jsme se v KPMG posunuli od zbésilé honby za ,leady” k vétsimu ddrazu na akce a praci s kontakty.
Jsme na socidlnich sitich, pracujeme s mailingy, ale na konference zveme i na papife nebo vydavame casopis. V
prezentaci shrnu digitalni proménu marketingového oddéleni, kterému se prezdivalo letaci.

19:00 - 19:20 Nékdy i zdanlivé obycejné véci klienti oceni nejvice
Petr Frys - CZECH NEWS CENTER, Dusan Gajdostik - IPG Mediabrands

Obchodni oddéleni v Seznam.cz patfi k jedném z nejvétSich mezi ¢eskymi mediahousy. Obchodnici jsou v kazdodennim
kontaktu s inzerenty a postupné se do jejich prace dostava ¢im dal vice atribut(, které nékdo nazyva proklientskym
pristupem, jiny B2B marketingem. Petr Frys vas provede vécmi, které v Seznamu povazujeme za samoziejmé. Kdyz si z
nich vyberete par véci pro sebe, vasi klienti ¢i business partnefi to jisté oceni.

19:25 - 19:55 Panelovka: Jak nejlépe oslovit obchodni partnery a klienty?
Dusan Gajdotik - IPG Mediabrands, St&pan Kacena - KPMG Ceska republika, Martin KruZik - H1.cz, Vladimir Rejlek

V zavérecné panelové diskusi budete mit vic prostoru vratit se ke vSem prezentacim a zeptat se fec¢nikd na to, co vas
zajima. Budeme si povidat o tom, jaké nastroje funguji nejlépe a co jsou naopak zbyte¢né vyhozené penize.

20:00 - 21:00 Networking



