LinkedIn pro pokrocilé

Program akce

Hlavni blok

10:00 - 10:05 Zahajeni akce
Vladimir Rejlek

Kdyz CEO (ne)chce komunikovat: Jak zapojit vedeni do budovani firemni image na
Linkedinu

Vladana Bacova - Pretty Much Nomads

10:05 - 10:45

Spousta firem fesi, jak na LinkedInu prezentovat vrcholové vedeni a dodat tak celé znacce dlvéryhodnost, lidskou tvar a
konkurencni vyhodu. Jenze co délat, kdyz CEO (nebo jiny $éf) ,nemad ¢as" ¢i ,nema potrebu” komunikovat? Na této
prednasce ukazu konkrétni procesy, tipy a priklady z praxe, které pomohou prekonat bariéry a efektivné zapojit vedeni do
tvorby obsahu.

10:45 - 11:25 LinkedIn 2025: Autenticita v dobé Al
Radka Legerska
LinkedIn stéle stoji predevsim na lidech, ne na algoritmech. Ambasadoring zlistava klicovym trendem, protoze lidé véri
lidem, ne bezejmennym znackam. Ale jak si zachovat svou jedinecnost, kdyz do hry vstupuji nastroje jako ChatGPT a
dalsi? Jak vyuzit Al k posileni svého hlasu, a ne k jeho zplosténi? Radka Legerska vam ukdze, jak propojit technologie
s autentickym obsahem, efektivné brifovat Al pro prostredi LinkedIn a na co si dat pozor, aby vystupy pusobily pfirozené.
Rychly prehled trendd, praktické vychytavky a inspirace, jak Al vyuzit ve svij prospéch. ]

11:25 - 12:05 Technicka komunikace v dobé informaénich paradoxu
Bohdan Zronek - CEZ
Jak zaujmout, nenudit a zaroven neprozradit nechténé. Problematika vyuziti socidlnich siti v dobé informacniho zahlceni.
Specifika jaderné energetiky a jak funguji v tomto odvétvi socidlni sité véetné LinkedInu. Jak kromé firemnich profil( vyuzit
i osobni profily managementu a pro¢ méné informaci je zpravidla vice. To vSe vysvétli Bohdan Zronek, ¢len
pFedstavenstva CEZ a Feditel divize jaderna energetika.

12:05 - 12:35 Prestavka

vav s

LinkedIn pasti - jak omezit nej¢astéjsi rizika spojena s Linkedinem a vilastnimi
zaméstnanci

Adam Zbiejczuk - Influencer.cz

12:35-13:15

Kolegové vam - a to je dobre! - feknou, co a jak je na LinkedInu dobré délat. J& se zkusim podivat na to, na co byste si
méli davat pozor; at uz jako jednotlivec, ¢lovék zodpovédny za nastavovani strategie pro ostatni kolegy nebo spravce
reklam. Protoze LinkedIn pfinasi spoustu pfilezitosti, ale také to mdZe byt oblas pékna past.

13:15 - 13:55 Vliv a obchod na LinkedIn: Sales Navigator Advanced jako vas klicovy nastroj
Tereza Paldtova - StoryMatters.online
Chcete najit klicové kontakty, jesté nez zjisti, ze vas potrebuji? Nebo proménit své LinkedIn spojeni v obchodni pfileZitosti,
které stoji za to? V tomto vstupu odhalime tajemstvi prace se Sales Navigatorem Advanced.
Naucite se:
OVyhledavat ty spravné lidi
ONavazovat vztahy, které maji opravdovy obchodni potencial
OPouzivat nastroje Sales Navigatoru tak, aby pracoval za vas (i kdyz spite)
Z&dné teorie, jen praktické tipy a rediné priklady, které miiZete rovnou aplikovat.



13:55 - 14:30 Al jako vas partak pro leady a prispévky
Gaspar Nagy - Techmates.io
V predndsce se podivdme na hlavni dva zplsoby, jak si diky Al uSetfit spoustu ¢asu na LinkedInu:
0 Lead generation na autopilota - Jak si sestavit vlastni systém, ktery vam vyfiltruje ty sprdvné kontakty a pripravi seznam
zajimavych leadd.
0 Al copywriting autenticky - Jak si nastavit Al asistenta, ktery bude psat pfispévky ve vasem stylu a nebude znit jako
robot.
Ukédzeme si, kam se firmy posouvaji ve vyuzivani Al a jaké trendy v této oblasti pravé ted hybou svétem.



