Naucte se prodavat Iépe!

Program akce

Hlavni blok

18:00 - 18:10 Zahajeni konference - uvodni slovo
Petr Koubsky - Denik N

18:15 - 18:45 Ziskejte si zakazniky na svou stranu
Jan Laibl - Channel Partners s.r.o.

Kazdy z nés je tak trochu obchodnikem. Denné proddvame své nézory a vize ostatnim, rady a myslenky nasim nejblizsim.
Obchodnik to délad védomé, vi presné, co mé délat. Dokéze se zdokonalovat a motivovat, chape, ze nic neni ndhoda. Za

zdkazniky, dodavatele a obchodni partnery na svou stranu.

18:50 - 19:20 7 TIPU PRO USPESNY PRODE]
Filip Dfimalka - Digiskills.cz
Obchod je tézky, ale pokud jej zvladnete, tak zvlddnete cokoli. Prezentace ukdze netradi¢ni moznosti prodeje (at jiz
produktd, sluzeb nebo "pouhych" myslenek), poskytne Gcastniklim tipy a zdroje informaci o prodeji, ukaze jaké nastroje a
aplikace vyuzivat pro efektivni prodej. Celd prednaska bude i o zdkladnim propojeni marketingové strategie a obchodu.
- jak na prodej - trochu jinak
- jak a kde ziskat kvalitni informace o obchodu a prodeji
- jak prodat myslenku
- jak "nejdriv prodat, potom dodat"
- jak ziskat rychlou zpétnou vazbu prodejem
- jak efektivné vyuzivat ndstroje pro prodej
- jak prodavat pres partnery

19:25 - 19:45 Jak prodavat produkt bez osobniho kontaktu?
Pavel MatousSek - Benefi
Uspé3na firma se od nelspésné odliduje v tom, Ze kromé vynikajiciho produktu, mysli i na véechny detaily za zakaznika.
Cely proces, ktery prochéazi fazi od marketingu az po uzavreni obchodu a dodani sluzby musi byt pro zdkaznika radost z
nakupovani a ne no¢ni mlra. Pokud zakaznikovi udélate kvalitni produkt, kvalitni user-friendly webovou prezentaci a
poskytneme mu at se u vas citi dobre, dojde uz sém k vasemu vytouzenému cili resp. ke koupi Vaseho produktu nebo
sluzby. Jednoduse davejte vice nez je oc¢ekavano.

19:45 - 21:30 Zaveérecny networking



