Tvorba cen a vérnostni programy: dva klicové nastroje
obchodniho uspéchu

Program akce

Hlavni blok

18:00 - 18:10 Zahajeni setkani
Michal Zolman - Internet Info

18:10 - 19:00 Pricing v recesi aneb kdyzZ slevy tak chytre
Véclav Lorenc
* Pro¢ je cenotvorba dilezZita

* Co se déje v recesi se zakazniky a jak na to firmy vétSinou reaguji (bohuzel Spatné)
* Jaké jsou dopady Spatné cenotvorby
* Jak pfistoupit k cenotvorbé v recesi

19:00 - 19:30 Vérnostni programy zpét v hlavni roli!
Radek Hrachovec - Mr. RED s.r.o.
Novi zékaznici prosté dosli, stali zadkaznici maji readIné méné disponibilnich penéz zato stale vice moznosti a kanalll kde je
mohou utratit, na "I like" nezaleZzi, pocita se pouze "I buy". Nakonec jde hlavné o udrzeni marze = obratna cenova politika
a neplytvani v marketingu.

19:30 - 19:45 Trendy v pricingu a vérnostnich klubech
Petr Manas - UNITY Mobile
* Co znamenda Dynamic Pricing ?
* Jak vypada vérnostni klub dnes?
* Jak bude vypadat vérnostni klub 2015?
* Kam miff retail?

19:45 - 21:30 Networking



